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REFERENCES   

DIRECTION COMMERCIALE HYBRIGENICS SA,  

ADJOINTS DRH MINEA SARL,  

MASTERS COMMERCE ET MANAGEMENT ECOLE TECOMAH 

DE LA CCIP,  

CADRES APEC MONTPARNASSE ET ASSOCIATION 

DYNAMIQUE CADRES,  

CONSULTANTS PÔLE EMPLOI,  

FORMATEURS/ ENSEIGNANTS EDUCATION NATIONALE 

………. 

Pour nous contacter 
06 25 53 07 36 
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EXEMPLES DE RESULT AT S 

 

• HYBRIGENICS SA : 80% DE 

PROSPECTS DEVENUS CLIENTS  

(50% AVANT FORMATION) 

• MINEA SARL: TURN OVER REDUIT 

• DYNAMIQUE CADRES : 90% DE 

RETOURS A L’EMPLOI 

Animation : Florence Clair  
CONSULTANTE FORMATR ICE INDEPENDA NTE SPECIALISTE 

DE L ’ECOUTE DEPUIS  2 007.  

INGEN IEUR COMMERC IAL  ET RESPONSABLE COMMERCIALE 

PENDANT 15 ANS,   

COORDINAT ION RH ET A N IMAT ION CADRES EN TRANSIT ION 

DE CARRIERE .   

MUSIC IENNE PROFESSIO NNELLE  

  

CATALOGUE FORMATIONS 
Méthode Florence Clair® : pédagogie active, outils de formation 

ludiques, mises en situation. Temps collectifs et individuels 

FORMAT IONS COMMERCIALES  

Object if  : opt imiser  la  vente en 

développant  l ’écoute des 

commerciaux  

 

« Ecouter pour mieux vendre » 

« Conduire l’entretien de vente » 

« Composer une partition commerciale » 

« Thème et variations pour commerciaux » 

FORMAT IONS MANAGEMENT  

Object if  : opt imiser  la  

performance du manager  en 

développant son écoute  

 

« Orchestrer votre équipe » 

« Symphonie de compétences » 

« Thème et variations pour managers » 

 

DEVELOPPEMENT  

PERSONNEL/T EAM BUILDING  

Object if  : amél iorer  le  potent iel  et  

les compétences des salar iés.  

Développer  leur  motivat ion.  

 

« Les clés du mouvement » 

« Les techniques du musicien au service de 

l’écoute » 

« Efficacité personnelle : thème et variations » 

 

 

ACCOMPAGNEMENT  COLLECT IF ET  

INDIV IDUEL 

Object if  : dynamiser  et  gérer  

l ’ef f icacité des salar iés  

 

« Identifier et développer ses expertises » 

« Maîtrise de soi en situation professionnelle » 

« Repositionnement professionnel » 

 

 

Financements OPCA, DIF… 
Formations sur mesure 
Sessions tous les mois 

Interventions chez le client 
 
 

Pour nous contacter 
06 25 53 07 36 
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